
“เส้นทางสู่ตลาดE-Commerce”
By SATHORN



SATHORN 
ONKAM
นายสาทร  อ่อนคำ
ประวัติการศึกษา
-จบการศึกษาระดับปริญญาตรีจาก สาขานิเทศศาสตร์ มหาวิทยาลัย
ราชภัฏกาญจนบุรี

ประวัติการทำงาน
-ฝ่ายตัดต่อและผลิตรายการโทรทัศน์ ในเครือเคเบิลทีวี
-อดีตช่างภาพประจำ ตำแหน่งนักวิชาการผลิตสื่อ งานประชาสัมพันธ์ 
 มหาวิทยาลัยราชภัฏกาญจนบุรี
-ที่ปรึกษาด้านการผลิตสื่อออนไลน์ให้กับธุรกิจ SME
-วิทยากรด้านการถ่ายภาพเพื่อการค้าออนไลน์ทั้งเว็บไซต์ในและต่าง
ประเทศ 
 ในชมรม eBay กาญจนบุรี
-วิทยากรเทคนิคการถ่ายภาพงานพิธี,เทคนิคการถ่ายภาพสินค้า, 
 เทคนิคการถ่ายภาพด้วย Smart Phone และ DSLR
-เจ้าของกิจการ, ช่างภาพ ร้าน SATHORN ONLINE ภายใน 
 LAZADA , SHOPEE, FACEBOOK, EBAY

*ปัจจุบัน : ประธาน ชมรมนักธุรกิจออนไลน์กาญจนบุรี













5แนวโน้มธุรกิจมาแรง



1-อาชีพเกี่ยวกับการขนส่ง



2-อาชีพเกี่ยวกับการท่องเที่ยว



3-อาชีพเกี่ยวกับงานอดิเรก กิจกรรมเฉพาะกลุ่ม



4-อาชีพเกี่ยวกับการพัฒนาทักษะ



5-กินเพื่อโชว์



ONLINE





-มีComputer, Printer,กระดาษพร้อม

-เริ่มต้น ต้องสมัคร, เรียนรู้กฎระเบียบต่างๆ 
เพื่อลงขายสินค้ากับทาง Lazada

-เมื่อมีออเดอร์ ต้องจัดการเอกสารภายใน 24ชม.

-รายได้จะถูกพักที่ Lazada, รับเป็นงวด

-มีค่าธรรมเนียม, ค่าขนส่งต่างๆ

-มีความมาตรฐานและเป็นที่นิยมสูงสุด ในไทย



-สามารถใช้ปากกาเขียนพัสดุได้

-เริ่มต้น สามารถโหลด app สมัครและทำการ
ลงขายสินค้าได้ทันที

-เมื่อมีออเดอร์สามารถจัดการได้ตามต้องการ

-รายได้จะถูกโอนเข้าบัญชีทันที ที่การซื้อขายเสร็จสิ้น

-มีค่าธรรมเนียม, ค่าขนส่งต่างๆ

-สามารถขายของมือ2ได้



-สามารถใช้ปากกาเขียนพัสดุได้

-เริ่มต้น สามารถเปิดเพจและทำการลงขายสินค้า
ได้ทันที

-เมื่อมีออเดอร์สามารถจัดการได้ตามต้องการ

-รายได้จะถูกโอนเข้าบัญชีทันที

-ไม่มีค่าธรรมเนียม

-สามารถทำการซื้อโฆษณาได้ตามต้องการ



การถ่ายภาพสินค้า เพื่อการขายออนไลน์









4ข้อ รายละเอียดสำหรับสินค้าออนไลน์

1.ชื่อสินค้า (Title) 
-Brand+สินค้า+รุ่น+ขนาด+ปริมาณ

2.รายละเอียด (Description) 
-Brand 
-รายละเอียดสินค้า 
-รุ่น- 
-ขนาด 
-ปริมาณ 
-สี 
-จำนวน

3.ช่องทางการชำระเงิน 
-ผ่านตัวกลาง 
-โอนเข้าบัญชีโดยตรง 
-ฯลฯ 

4.การขนส่ง 
-EMS,KERRY ฯลฯ 
-COD 
-ตรวจสอบ ค่าขนส่ง 
www.thailandpost.co.th 

http://www.thailandpost.co.th






ขายทั่วโลก

ซื้อมาขาย

เป็นคนกลาง



ขายทั่วโลก

ขายสินค้าที่ “อยากจะขาย”

ขายสินค้าที่ “ลูกค้าอยากจะซื้อ”

แล้วจะขายอะไร???



ขายสินค้าที่ “ลูกค้าอยากจะซื้อ”











ซื้อมาขาย











Dropship













สินค้าไทยใน eBay









































เราจะเป็น 

สัตว์ที่ “เอาตัวรอดได้” ในยุคที่เกิดการเปลี่ยนแปลงครั้งยิ่งใหญ่ 

ไม่ใช่ สัตว์ที่แข็งแรงที่สุด 
ไม่ใช่ สัตว์ที่ฉลาดที่สุด 

แต่คือสัตว์หรือเผ่าพันธุ์ที่ “ปรับตัวได้เร็วที่สุด”

คุณแอ๊ว ศุภลักษณ์  อัมพุช
ประธานกรรมการบริหาร บริษัทเดอะมอลล์กรุ๊ป
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By SATHORN




